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1. Valor estrategico de la CPl como politica en 1+D

Las bases de las politicas del lado de la demanda - CPI

cQué no es?

Es un procedimiento administrativo de
contratacion, por el cual el comprador
publico puede licitar la contratacion de un
producto o servicio:

 por sus especificidades funcionales,
* que no existen en el mercado y

» para lo cual es necesario desarrollar
actividades de I+D.

* NO es un nuevo tipo de contrato. Se
utilizan los existentes.

e NO es una

nueva

forma de

adjudicacion de los contratos.

* NO es innovar
contratacion.

en el

proceso de



1. Valor estrategico de la CPl como politica en 1+D
Tipos y procedimientos de CPI

Compras publicas pre-comerciales (PCP)

Fase 0 Fase 1 Fase 2 Fase 3 ! Fase 4
Busqueda Disefio de Desarrollo de Prueba de concepto = | Comercializacion del
exploratoria soluciones Prototipos servicio
©g0 ® QOO QOO OO @©@©©
o 0° OO OOE © o
o0 © OO ©0
0 contratos 9 contratos 6 contratos 3 contratos
25k€/contrato 52,5k€/contrato 120k€/contrato
4 meses 3 meses 6 meses 9 meses

[Documento de procedimiento competitivo]

[Challenge Brief]

[Acuerdo Marco]

[Contrato F1] [Contrato F2] [Contrato F3]

Fuente: Observatorio de Contratacion Publica



1. Valor estratégico de la CPl como politica en 1+D

Marco normativo en Espana

¢, Qué ha cambiado en los ultimos anos?

La CPI se esta
institucionalizando y
generalizando en la UE
en la dltima década.

Nuevo enfoque que viene

para quedarse y convivir
con los procesos de
compra regular,
especialmente en
servicios publicos con alto
contenido tecnolégico

» 2004. Directivas Comunitarias de impulso a la CPI
» 2007. Ley de Contratos del Sector Publico, LCSP (texto refundido de 2011).

» 2010-2011. Normativas favorables del lado de la I+Di: Ley de Economia
Sostenible (2011) y Ley de la Ciencia, la Tecnologiay la Innovacion (2011).
Acuerdos de Consejo de Ministros (2010 y 2011).

» 2010-2020. Peso creciente en las politicas europeas, tanto en las de
innovacion (Horizonte 2020) como en las de salud, vinculado a los retos
sociales: envejecimiento, cronicidad, etc.

» 2014 Directivas europeas para regular la CPl dentro del concepto de
contratacion estratégica — modalidad de contratacién “asociacion para la
innovacion”, que permite concatenar proceso de compra precomercial y
comercial.

» 2016-2017. Previsible transposicion de las directivas en la reforma de la
LCSP. El Gobierno en funciones ha dejado un borrador de Ley.



1. Valor estratégico de la CPl como politica en I+D
Un cambio de paradigma en las CC.PP.

CC.PP. CLASICAS CC.PP. INNOVADORAS

Ejecucion presupuestaria Competitividad regional

Innovacion de las
AA.PP.

Ahorro inmediato (precio) Value 4 Money

Eficiencia en la
gestion
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Experiencias de CPI en Galicia (2007-2013)

Servicio Gallego de Salud

90 millones €

Universidad de A Coruna
3,2 millones €

Ayuntamiento de A Coruna
12 millones €

Universidad de Santiago de Compostela

7 millones €

Hospital 2050

INNOVASAUDE

A-TEMPO

SMART CITY

LASER PET

[ TOTAL: 112 M€ ]




e E| caso de UAVs es un caso particular del valor

Resultac;lxo\s o
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Creacion polo de
desarrollo
tecnologico en
Soluciones UAVsS

tecnologicas
Innovadoras a
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Fase A (CPP):

Presupuesto: hasta 25 M€ para investigar. 25/02.2016:
Ampliado hasta 40M€
Fondos propios GAIN

Fase B (CPTi, CPP, Asociacion para la Innovacion)

Presupuesto: hasta 20 M€ para adquisicion de tecnologia
iInnovadora
Marco FEDER-FID
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VALUE FOR MONEY r AREA DE INFLUENCIA
L 4

MEDIOS Y RECURSOS APORTADOS PARA LA EJECUCION

Instalaciones e infraestructuras, Recursos Humanos, activos y tecnologias y aportaciones financieras
(COINVERSION) o de reinversion

CONTENIDO PARA EL PROGRAMA DE I+D+l

Objetivos a alcanzar (TRLS), Impacto sobre la calidad y la eficiencia de los servicios publicos, participacion en el
area de influencia del polo, Compromisos de inversiones industriales.

P o r———

IMPACTO SOCIOECONOMICO

Desarrollo de las PYMES y nuevas empresas del area de influencia del polo




MATRIZ DE VALORACION

ENFOQUE ESTRATEGICO

Alineacion del enfoque estratégico de la compaiiia con los objetivos de la Iniciativa 2
Contribucion potencial de la iniciativa a la comercializacion de un producto o gama de productos

competitivos. 2
PROGRAMA DE CONJUNTO DE I+D 80

MEDIOS Y RECURSOS APORTADOS POR EL LICITADOR PARA LA EJECUCION DEL PROGRAMA 20

Adecuacion de las instalaciones e infraestructuras previstas aportadas al Programa de I+D. 5
Adecuacioén de los recursos humanos aportados aportadas al Programa de 1+D. S {
Adecuacioén de los activos y tecnologias aportadas al Programa de 1+D. 5

Compromisos de aportaciones financieras o de reinversion. 5




CONTENIDO PARA EL PROGRAMA DE [+D+l

Adecuacion de los objetivos funcionales a las necesidades de la administracion autonomica.

Interés de las lineas de investigacion y los objetivos cientifico-técnicos para la administracion
autonémica.

Adecuacion entre la situacion de partida y los objetivos a alcanzar durante el periodo de duracion del
contrato en las lineas de investigacion.

Valor estratégico de los resultados esperados (cercania al mercado, mercado potencial, sinergias futuras
con el desarrollo industrial).

Correspondencia entre los efectos esperados del programa y los efectos deseados por la administracion
autonémica.

Impacto de los resultados y servicios desarrollados sobre la calidad y la eficiencia de los servicios
publicos de la administracion autonémica.

Detalle y l6gica de la planificacion y adecuacidn de esta con los objetivos a alcanzar por el Programa.

Participacion de empresas y centros de investigacion en el area de influencia del polo.

Propuesta de transferencia final de resultados y productos.

Compromisos de inversiones industriales vinculados al Acuerdo de Asociacion.
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CONTENIDO PARA EL PROGRAMA DE |+D+l

Compromisos para el desarrollo de cadenas industriales en el area de influencia.
Capacidad de atraccion de inversiones complementarias.
Creacion de sinergias con otros sectores productivos.

Creacion de sinergias con el sector del conocimiento.
Retornos indirectos a medio y largo plazo.

Formulas de control.

Garantias para caso de incumplimiento.

Prevision de posibles modificaciones debidas a contingencias.
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IMPACTO SOCIOECONOMICO

Desarrollo de las PYMES del area de influencia del polo

Desarrollo de empresas de nueva creacion o start ups.

Estimacion del numero de empleos directos e indirectos creados por el Programa.

Propuesta de divulgacion y difusion de la ciencia y la tecnologia.

Otras propuestas destinadas a maximizar el impacto socioeconémico.
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OFERTAS SELECCIONADAS
EN LA FASE A.




INVERSION PUBLICA- PRIVADA: 1 1 5M€

(40M€ XUNTA)

CREACION DE 600 PUESTOS DE TRABAJO
DIRECTOS E INDIRECTOS

TRASLADO DE TO DA LA ACTIVIDAD DE

UAVS DE INDRA E INAER A GALICIA

Desarrollo de3 prOdUCtOS con

alto potencial comercial

Desarrollo de sistemas, sensores y aplicaciones

gue solucionaran el 100% de los retos
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INSTRUMENTO DE POLITICA PUBLICA

FACTIBLE SI HAY COMPROMISO POLITICO

IMPORTANCIA DE LA CREATIVIDAD
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